Belgische starters geholpen met microkredieten

De crisis en een grotere bekendheid voor micro-
kredieten doet het aantal aanvragen stijgen.

VAN ONZE MEDEWERKSTER

LISA DE BODE

BRUSSEL | Toen Marleen Van
Vaerenbergh naar Hefboom stap-
te om haar eigen frituurzaak in
Aalst te starten, had ze er al een
hele weg opzitten. ‘Mijn man wil-
de samen met mij tweedehands-
wagens verkopen, maar omdat we
de sector niet goed kenden, ging
onze zaak al snel failliet” Dat za-
delde haar met een berg schulden
op. Na vijf jaar schuldbemidde-
ling, werkloosheid en poetswerk
met dienstencheques wilde ze
een frituur opstarten met haar
koksdiploma. ‘Samen met Hef-
boom heb ik toen een financieel

plan opgesteld, en een jaar later
had ik de frituur al met winst ver-
kocht. Gewone banken moet je al-
tijd meer geven dan je zult terug-
krijgen, terwijl dit voor Hefboom
niet nodig is. Omdat ze enkel le-
ningen tot 12.500 euro toeken-
nen, heb ik intussen aan KBC kre-
diet gevraagd om mijn eigen
snackbar te starten. En gekregen.
Marleen Van Vaerenbergh is niet
de enige die gebruik heeft ge-
maakt van dergelijke microkre-
dieten. Door de financiéle crisis
hebben Crédal en Hefboom, de
twee grootste sociale kredietver-
leners in Belgié, bijna dubbel zo-
veel krediet toegekend als vorig
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jaar. ‘De sociale impact van deze
leningen is niet te onderschatten’,
zegt Dirk Dalle van Hefboom, een
organisatie die krediet en advies
verstrekt aan duurzame initiatie-
ven in Vlaanderen en Brussel. ‘Ze-
ker nu 14,7% van de Belgen onder
de armoedegrens leeft.

‘Een gewone
bank zou me ge-
weigerd hebben’

Voor heel wat mensen die financi-
eel in een moeilijke positie zitten,
lijkt het opstarten van een eigen
zaak een interessante oplossing.
Commerciéle banken zullen ech-
ter niet snel toehappen als je on-

consumentenkredieten) en groe-
ne sociale leningen om energie-
besparende werken uit te voeren
in een woning.

Als pas afgestudeerde van de
Sint-Lukas kunsthumaniora in
Brussel werkte Bram De Beul
twee jaar als zelfstandig stuka-
door voor hij zijn eigen zaak op-
startte. ‘Ik wilde niet naar een ge-
wone bank gaan, want die zouden
me toch geweigerd hebben: ik
had geen deftig loon om een le-
ning te krijgen. En bij Mevrouw
Leemans wilde ik niet gaan want
datisboerenbedrog (lacht). Datis
zoals bij Citibank, daar kun je al-
tijd een lening krijgen maar dan
tegen verschrikkelijke voorwaar-
den in veel te kleine lettertjes.
Hefboom heeft me begeleid bij
het opstellen van een business-
plan. Hun ervaring bleek goud
waard.

LTien jaar sociaal krediet in Belgié

® Gemiddeld wordt 12% van
alle sociale leningen niet terug-
betaald. Dat is het voornaamste
rentabiliteitsprobleem van de
sector.
® Vrouwen zijn goed voor 40%
van de aanvragen.
® De vraag naar sociale kredie-
ten bleef jarenlang gestaag stij-
gen, maar vorig jaar ging het be-
drag met 91 procent omhoog.

® De verzorgingssector, techni-
sche werken en de bouw verte-
genwoordigen bijna de helft van
alle aanvragen in Vlaanderen.
De horeca en de detailhandel
doen beter in Wallonié.

® Bijna de helft van de micro-on-
dernemers in Vlaanderen was
voordien uitkeringsgerechtigd.
In Wallonié is dat de meerder-
heid. (dbl)

voldoende eigen kapitaal in-
brengt, afhankelijk bent van een
uitkering, of achterstallige schul-
den hebt. Microkredieten bieden
de mogelijkheid aan kwetsbare
ondernemers om hun project

toch te realiseren, op voorwaarde
dat het ondernemingsplan goed
in elkaar zit. Andere vormen van
sociaal krediet in Belgié zijn het
begeleid sociaal krediet (het soci-
ale equivalent van commerciéle



